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H eeren Vermogensbeheer onderscheidt zich door 
een duidelijk en transparant beleid. Dit word mede 
mogelijk gemaakt door Michel Schooneman en een 

zeer ervaren team bestaande uit zes personen. Schooneman 
legt uit: “We beleggen in bedrijven met bewezen kwaliteit, 
sterke financiën, goede winstontwikkeling en een bovenge-
middeld dividend. Daardoor kunnen zij moeilijke tijden beter 
aan en hoeven onze cliënten zich minder zorgen te maken. 
Wij volgen elk bedrijf  nauwkeurig, zodat cliënten altijd met 
vertrouwen kunnen beleggen.”

Stabiel rendement
Volgens Schooneman biedt juist deze strategie bescherming 

tegen inflatie. “Wanneer bedrijven hun prijzen kunnen 

aanpassen door een inflatiecorrectie, stijgen omzet en winst 
mee. Daarmee groeit ook het dividend. Onze portefeuille 
heeft een gemiddeld dividendrendement van drie procent, wat 
duidelijk hoger ligt dan het marktgemiddelde van ongeveer 
twee procent. Dit geeft cliënten een waardevolle kasstroom en 
extra zekerheid, zelfs wanneer markten tijdelijk dalen.”

Actief  beheer is belangrijk in de aanpak van Schooneman. 
Hij legt uit dat passief  beleggen veilig lijkt, maar je koopt 
ook automatisch dure en risicovolle aandelen. Bij Heeren 
Vermogensbeheer kiezen ze bewust sterke bedrijven met 
bewezen waarde. Zo vermijden ze extreme pieken en dalen. 
Cliënten behalen hierdoor rustig een stabiel rendement met 
minder risico.

Inzicht en rust
Transparantie en persoonlijke aandacht zijn evenzeer pijlers 

onder de dienstverlening. “Cliënten willen rust, maar ook 
inzicht”, legt Schooneman uit. “Wij communiceren duidelijk 
en regelmatig over iedere verandering in de portefeuille. 
Daarnaast kunnen cliënten via onze digitale portal realtime 
hun vermogen en rendement volgen.”

Deze aanpak spreekt vooral mensen aan die hun vermogen 
willen beschermen en vermeerderen, zonder zelf  voortdurend 
met beleggen bezig te hoeven zijn. “Onze cliënten hebben 
vaak vermogen uit een bedrijfsovername, erfenis of  
vastgoedverkoop. Denk bijvoorbeeld aan ondernemers die 
hun bedrijf  hebben verkocht en hun opgebouwde vermogen 
veilig verder willen laten groeien. Zij zoeken een betrouwbare 
beheerder die rust biedt en duidelijk communiceert.”

Financiële zekerheid
Heeren Vermogensbeheer werd inmiddels vijf  jaar op rij 

beoordeeld met 5 sterren door vergelijkingsplatform Finner. 
“Dat is voor ons een bevestiging dat we het goed doen”, 

zegt Schooneman. “We bieden beleggers zekerheid door 
consequent vast te houden aan onze strategie.”

Wilt u meer weten over onze aanpak? Dan nodigt 
Heeren Vermogensbeheer u graag uit voor een persoonlijke 
kennismaking. “Juist in onzekere tijden is het waardevol 
om te ontdekken wat onze manier van beleggen voor u kan 
betekenen”, zegt Michel Schooneman. Een eerste gesprek 
is altijd vrijblijvend én een goed moment om te ervaren hoe 
wij kunnen bijdragen aan rust en overzicht in uw financiële 
situatie.

lessen nam om examens te halen, omdat 
klasgenoten dat ook deden. Ze leende hier 
geld voor, maar kon uiteindelijk zelfs haar 
collegegeld niet meer betalen. “Je ziet dat 
jongeren, bijvoorbeeld na een minder slimme 
financiële beslissing, momenteel makkelijk in 
de schulden terechtkomen, vooral als er geen 
achtervang is van ouders.”

Preventief en proactief helpen
ABN AMRO biedt verschillende 

oplossingen via de app en de website. Klanten 
kunnen abonnementen opzeggen, inzicht 
krijgen in uitgaven en gratis gesprekken 
voeren met Financieel Gezond Coaches. “We 
hebben de afgelopen tijd veel klanten tussen 
18 en 35 jaar geholpen. Binnen vijf  maanden 

was 90 procent financieel gezonder en 
hadden ze meer grip op hun financiën.”

De bank wil in de toekomst nog 
meer proactief  gaan opereren, en – 
met toestemming – gebruikmaken van 
transactiedata om klanten tijdig te helpen. 
Voor Wetser is de maatschappelijke 
verantwoordelijkheid duidelijk: “Daar heeft 
iedereen een rol in. Scholen, werkgevers, de 
overheid en ook banken. In gesprek gaan 
over geldzaken is van groot belang en juist de 
kwetsbare doelgroepen hebben dit nodig.”W e zien dat een groot deel van 

de Nederlandse bevolking 
financieel onder druk staat. 

Volgens een onderzoek van Deloitte kampt 
ruim 46 procent met financiële problemen. 
Iedereen kan in zo’n situatie terechtkomen 
door bijvoorbeeld een scheiding, ontslag of  
overlijden van een partner.” Dit stelt Laura 
Wetser, directeur financiële gezondheid bij 
ABN AMRO. Ze ziet dagelijks de gevolgen 
van geldstress bij klanten.

De bank lanceerde daarom het initiatief  
“Hulp bij Geldzaken”, onderdeel van ABN 
AMRO Helpt. Het doel: mensen bereiken 
voordat financiële problemen te groot 
worden. “We vinden het erg belangrijk dat we 
er ook op die momenten voor onze klanten 
zijn”, aldus Wetser.

Digitale valkuilen vergroten risico
De oorzaken van financiële kwetsbaarheid 

zijn divers. Naast stijgende kosten en inflatie 
wijst Wetser op de digitalisering. “Het heeft 
er veel mee te maken dat we in een steeds 
meer digitale wereld leven. Hierin word je 

makkelijker verleid tot investeren in crypto 
of  online gokken. Daarnaast is digitaal geld 
minder zichtbaar dan contanten, waardoor je 
het makkelijker uitgeeft. Daarbovenop draagt 
het ‘koop nu, betaal later’-concept bij aan de 
problemen. Jongeren blijken extra kwetsbaar 
te zijn voor deze factoren.”

Een praktijkvoorbeeld is de jonge vrouw 
die zelfstandig ging wonen en door een 
uitzendbureau wekelijks werd uitbetaald, 
terwijl haar huur maandelijks moest worden 
voldaan. “Deze vrouw had een woning 
gevonden toen ze nog bij haar ouders 
woonde. Vervolgens verhuisde ze naar haar 
nieuwe woning en raakte totaal in paniek, 
want ze kwam gewoon niet meer rond met de 
boodschappen.” Na hulp en een gesprek met 
een Financieel Gezond Coach kreeg ze weer 
overzicht en kon ze makkelijker rondkomen. 
Ook jongeren lopen risico’s. Wetser noemt 
het voorbeeld van een hbo-studente die extra 

Banken zetten in op het voorkomen van geldproblemen 
Bijna de helft van de Nederlandse 
huishoudens is financieel kwetsbaar. 
Slechts 12 procent van de 
jongvolwassenen tussen 18 en 24 jaar 
heeft een gezonde financiële situatie. 
Tegelijkertijd zoeken mensen met 
geldproblemen vaak jarenlang geen hulp, in 
de hoop het zelf op te lossen.
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Stabiel rendement in roerige tijden
Als de markten onrustig zijn, groeit de behoefte aan 
financiële zekerheid. Michel Schooneman, oprichter 
van Heeren Vermogensbeheer, kiest daarom bewust 
voor stabiliteit: “Wij richten ons consequent op 
kwaliteitsaandelen met sterke dividenden. We laten 
ons daarbij niet afleiden door tijdelijke trends of 
marktbewegingen.”
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